
【表紙イメージ】

①中央にテーマを記入し、②周囲の８マス（ひらめき①～⑧）に解決策をひらめくままに記入します。

【本文の使用イメージ】 ※ひらめくままに記入!!

新規営業先の
開拓を月に３件
達成するには？
※消費材販売の場合

※文字は使用例です。

休眠先を５年前
からピックアッ
プし、訪問。

週に
最低 10件
新規訪問を
行う。

異業種交流会
で出会いを作り
訪問する。

○○社と△△社
に□□の提案書を
提出する。

訪問先に
御礼のハガキを
手書きで書く。

訪問時に、決裁
担当者と会う
よう心がける。

テナントビルを
効率的に訪問
する。

訪問時に
必ず見積もり
を御願いし
てみる。

め
、
最
大
限
の
紙
の
付
加
価
値
を
産
み

出
す
た
め
の
ツ
ー
ル…

そ
れ
が
、
左
記

の
『
マ
ン
ダ
ラ
実
現
脳
人
（
ノ
ー

ト
）
』
で
す
。
テ
ー
マ
を
決
め
、
そ
れ

に
対
す
る
問
題
解
決
の
た
め
の
発
想
を

創
造
し
、
頭
の
中
を
解
き
ほ
ぐ
す
こ
と

を
目
的
と
し
て
お
り
ま
す
。

　

企
業
様
の
会
議
、
社
員
教
育
、
新
商

品
開
発
に
使
っ
て
戴
け
る
も
の
に
な
る

様
、
こ
れ
か
ら
も
中
身
を
進
化
さ
せ
、

改
良
を
図
っ
て
い
き
た
い
と
考
え
て
お

り
ま
す
。

　

※

も
し
、
サ
ン
プ
ル
を
必
要

　
　

と
さ
れ
る
方
は
お
問
い
合

　
　

せ
下
さ
い
。

　

　

弊
社
で
は
、
昨
年
春
よ
り
、
楽
天
サ

イ
ト
に
て
名
入
れ
メ
モ
帳
の
販
売
を
開

始
い
た
し
ま
し
た
と
と
も
に
、
自
社
商

品
の
開
発
を
少
し
づ
つ
始
め
た…

そ
ん

な
年
で
し
た
。

　

年
末
に
は
、
左
記
の
よ
う
な
形
態
の

『
考
え
る
』
ス
テ
ー
シ
ョ
ナ
リ
ー
を
開

発
。
サ
ン
プ
ル
を
作
り
ま
し
た
。

　

た
っ
た
一
枚
の
紙
に
、
機
能
性
を
込

【仕様】サイズ：210mm×210mm
用紙：表紙コート 110kg/ 本文上質 55kg
製本：天のりクロス巻 /50 枚１冊

※

す
べ
て
点
線
に
ミ
シ
ン
目
の
加
工
を
し
て
お
り
ま
す
。

会
社
内
で
新
商
品
の

試
作
を
行
な
っ
て

み
ま
し
た
！

※

商
標
登
録
申
請
中※


